職　務　経　歴　書
年　月　日現在
氏名　　　　　　　　　
■職務要約
新卒でインターネット広告会社に入社し、大手クライアント向けにモバイル広告の営業をし、その後人事を担当し、結果を残しました。その後半導体メーカーに転身し、大手企業の営業を中心に行い、直近では大幅な目標達成を実現しております。また最近ではリーダーとして日々、実績拡大のため営業活動を行っております。
	■職務経歴
□2008年9月～現在　株式会社●●●●
◆事業内容：半導体デバイス、光デバイス、機構部品、電源部品等の総合電子部品の開発、製造、販売
◆資本金：39,285百万円　売上高：281,900百円（2009年）　
◆従業員数：2,710名　東証一部・大証一部上場

	期間
	業務内容

	2008年9月
　～
2009年8月
	多摩事業所（営業１部６課）

	
	オーディオ機器メーカーを担当する部署に配属。
【営業スタイル】既存顧客100％（ルートセールス）
担当クライアント：■■■■■株式会社様
【担当地域】横浜、前橋
【ポイント】営業先はエンジニア（技術者）にです。理系出身であったため業務内容の吸収力が早く、先輩社員よりも重要な仕事を任されたりしていました。

	
	組織変更に伴い異動。

	2009年9月
　～
2010年9月
	多摩事業所（営業１部２課）

	
	▲▲▲▲▲様全般を担当する部署に配属。
【営業スタイル】既存顧客100％（ルートセールス）
担当クライアント：▲▲▲▲▲株式会社様
【担当地域】品川、名古屋
【実績】2009年度（下期）：5億2千万円（達成率９０％）　
　　　  2010年度（上期）：12億3千万円（達成率１３０％）
【ポイント】入社してから半年後に同社で最も売上の比率が高い▲▲▲▲▲様を担当。
配属されて早々、クライアントとの大きな共同製品開発プロジェクトに携わる。社内の技術者とクライアントの技術者との間に立ち、プロジェクト成功に大きく貢献しました。

	
	一身上の都合により退社。　


	□2005年4月～2008年8月　株式会社●●●●
◆事業内容：インターネット広告会社
◆資本金：50百万円　売上高：1,000百万円（2007年）　従業員数：70名　非上場

	期間
	業務内容

	2005年4月
　～
2006年8月
	営業本部

	
	【仕事内容】モバイルサイト広告営業
モバイルサイトのコンセプト作りから携わり市場調査やターゲットのリサーチ、コンテンツの企画等
幅広い業務を担当。
【営業スタイル】新規顧客100％（事業会社）
【実績】2005年度（上期）：400万円（120％達成）
【ポイント】事業部は2名から始まりその後、大手広告会社から入社したメンバー等5名で業務を遂行。
顧客のニーズを引き出しプランニングし、企画を提案する楽しさを感じる。週に1回ペースで企画書を書き関東圏の大学、約120校をほとんど訪問。その結果、これまで取引のなかった異業種のクライアントを開拓。
2007年度（上期）優秀賞を獲得。（対象者50名）

	
	社の方針により事業撤退。

	2006年8月
　～
2008年8月
	人事部

	
	【仕事内容】新卒、中途社員の採用業務。
【仕事スタイル】採用サイト運用、人材紹介会社の利用、自社採用サイトリニューアル
【実績】2006年度　新卒10名採用（達成率１００％）、自社サイトのアクセス数５０％アップ
【ポイント】○○ナビを利用した新卒採用10名は前年度に比較して5名アップしながら、採用に質は低下しなかった（上司評価）。中途採用は専門職中心のためサイトへの出稿を控え、人材紹介会社にシフトしつつ、採用サイトのリニューアルにより直接応募数の増加を狙い、予定通りの採用数（7名）を達成した。


	
	　


■活かせる経験・知識・技術
メーカー、ネット広告会社から人材、ネット業界のすさまじさを体感しました。
【経験・技術】
これまでの仕事の中で３つの能力が養われたと思っております。
1. 対応力
どんな状況でも冷静に柔軟に対応する事ができます。顧客からのクレームやトラブル等が起こった時　　　問題点の整理や改善に向けてのポイントは何なのかを考え対処します。
2. スピード力
仕事をする上で最も重要な能力であると考えております。仕事には常にプライオリティを付け、「いつまでに・どのように・どうする」を考えながら行動します。効率的な営業を行う事ができると思います。
　３．企画力
　　　現職では企画する仕事がほとんどである為、顧客のニーズをヒアリングし、それを企画書に落とし込み、　　提案ができると自負しております。ここ1年で書いた企画書の数は60以上あります。
　　　今の会社からも大きな評価を戴いております。
　
【知識】
　　広告業界の企業様と接する事がほとんどである為、広告業界の構造やビジネスモデル、企業名は理解していると思います。また近年、注目されるweb業界についても興味を持っております。大きな財産として広告界で活躍するクリエーターとの交流も多くなりました。
　
■資格
普通自動車免許
TOEIC　550点
■自己ＰＲ
昔から人とのコミュニケーションが好きです。常に相手の立場に立って物事を考え、コミュニケーションをとる事を心がけて仕事をしております。また、自分を成長させたいという意欲が強く、負けず嫌いな性格です。競合コンペがある際はこれらの能力をフルに発揮し受注に向けて活動します。顧客との商談のなかから常に仮説を立てながら課題解決に向けてニーズを引き出し、密なコミュニケーションを大事にしながら自分のプレゼンに対する姿勢ややる気を相手に伝わるようにします。何を実行するに於いてもモチベーションを常に意識しながら目標達成に向けて貪欲に取り組みます。その結果、現職では新規営業で多数の案件を受注でき信頼も得ていると自負しております。
以上
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